Mess

emacher nutzen die Synergien

Drei Vermogensverwalter organisieren schon im 11. Jahr die Leistungsschau fiir Anlagefonds. Von Mark Baer

[tie Idee zor Fondsmesse kam Gregor
[ohner vor etwa 12 Jahren in den Ski-
ferien: aMir ging durch den Kopf, dass
eq fiir alles eine Messe gibt, nur fiir
Finanzen nichts» Und schon war der
Ziircher Finanz-Event geboren, der in
den letzten 10 Jahren stets rund 10 000
Besucherinnen und Besucher ins Kon-
gresshaus  lockte.  Allerdings  waren
Tohners Partner von der ldee nicht von
Anfang an angetan. Kritisch war vor al-
lem Thomas Hinder. «Ich konnte nicht
erkennety, was eine Messe mit Vermia-
gensverwaltung zu tun hat, Zu Beginn
war das fiir uns such ein grosses finan-
rielles Risikow, so Hinder rickbli-
ckend. Heute aber klopft er Gregor
Johner fir die Skilifi-Idee  auf die
Schultern, Im letzten Jahr expandierte
die «Fondsw sogar in die Westschweiz.
In Genf organisierte die Firma von
[chner, Hinder wund Rolf Maurer als
drittem Partner, die Hevag Better
Walue, zum ersten Mal den «5alon Ro-
mand de la Finances.

Die Hesonanz nach der ersten
Schweizer Fondsmesse 19 in Firich
war diberwiltigend. Kein Wunder: Der
erste Event im Kongresshaus fand in
ginem Borsenboomjahr state. Besucher
und Aunssteller hatten geniigend Geld.
Schnell merkten die drei Bevag-Part-
ner, dass es sich bei der Veranstaliung
um ein Bediirfnis auf allen Seciten han-
delte. Mit jedem Jahr nahmen die Besu-
cher- und Ausstellerzahlen zu.

Run auf die Stinde

Laut Johner trog der Anlass auch zum
Aufschwung bei den Anlapefonds in
unserem Land bel. « Unsere Messe hat
rum Boom sicherlich ihren Beitrag ge-
lelstets, so der Bevag-8ann. Nicht ein-
mal die Krise, die sich nach dem Plag-
zen der Hightech-Blase Anfang 2000
breitmachte, konnte die  Leistungs-
schau bremsen.

Laut den Messemachern spiclt es
keine Rolle, ob die Mirkte haussicren
oder darniederliegen, die Fluktuation
der Aussteller bewept sich seit Jahren
immer auf sehr tiefem Niveaw, Bund 80
Prozent der Aussteller, varpehmlich
Fondshiuser und Banken, kommen re-

gelmissig, um den Besuchern ihre
Fonds 2u prisenticren.

Auch die Organisation des diesjahri-
gen Events hat dem Trio kein Kopfzer-
brechen bereitet. Die gegen 100 Aus-
steller mussten sich schon im letzten
Friihling fiir die Messe Auspabe 2000
anmelden, zu einem Zeitpunkt, als die
Fimanzwelt noch nicht  kopfstand,
«Wenn, dann werden wir dic Finanz-
krise erst im niichsteén Jahr spiiren. Ich
rechne allerdings nicht mit einem star-
ken Einbruch, weil immer mehr mit-
machen wollen, als im Eongresshaus
iiberhaapt Platz findens, sagt Gregor
lehner suversichtlich. Jeder Aussteller
sei sich bewusst, dass er bei einer
Michtteilnahme im nfichsten Jahr sei-
nen Standplatz verlieren wiirde, «Filr
die Aussteller ist es wichtig, thre
Stammplitze zu behalten.s

Zudem  wiirden die Akteure der
Finanzkrise [m Moment in anderen
Bereichen sparen, «Aussieller miissen
bei uns mit keinen enormen Kosten
rechneny, erklén Bevap-Partner Rolf
Maurer, «Verglichen mit cinem Inse-
rat, ist es giinstig, an der Fondsmesse
einen Stand aufzustellen.»

Die Messeaussteller bezahlen im
Kongresshaus {ir die Fliche, die sie
nutzen michten. Pro Quadratmeter
verlangen die Organisatoren je nach
Lage eines Standplatzes zwischen SI0
und G40 Fr. filr die drei Ausstellungs-
tage. Insgesamt stehen fiir die etwa 100
Aussteller etwa 20040 Quadratmeter
zur Verfilgung. Der kleinste Standplatz
misst ca. Y Quadratmeter, woflir ein Fi-
nanzinstitut also rwischen 4500 und
5800 Fr. bezahlt

Der grosste Platz im Kongresshaus
misst um die 100 Quadratmeter. Im
Durchschnitt benitizt cin Fondsanbie-
ter etwa 20 Quadratmeter, um seine
Produkte an den Mann und die Frauw zu
bringen. Bei den Einnahmen aus den
Mieten fiir die Standplitze. handelt es
sich um die Haupteinnahmegquelle des
Veranstalters, Mit ciner Messe von die-
ser Grossenordoung kinne man aber
keinen grossen Gewinn machen, be-
tont Johner Und Thomas Hinder er-
kFrt, dass die Vermigensverwaltung

Drei Partner im besten Alter

Die Bevag Better Value AG wurde 1952
gegrindet und gehdrt Thomas Hinder,
46, Gregor Johner, 43, urnd Rolf Maurer,
A2, Alle drei Partner waren frither im
Asset Management der LIBS titig,

Das Unternehiman mit Sitz in Zdrich
tritt micht nur als Veranstaltenn der
#Fondsy-Messe auf, sondern ist vor
allem in der Vermigensverwaltung fir
institutionelle urd private Kunden t3tg.
Zudem bietet die Bevag Fonds-Research
und -Analyse an, Mark Baer
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ein besseres geschiltliches Potensial
biete als das Veranstalten eines sol-
chen Events - sich im momentanen
garstigen  Umifeld, «Wir haben dic
Messe ins Leben perufen, um uns be-
kannt zu machen und nicht um Geld zu
verdienens, sagl auch Maurer.

Was die diversen Aussteller mit ih-
ven Standplatzen machen, ist verschie-
den. Um sich von der Konkurrenz zu
unterscheiden, braucht es aber nicht
nur cin paar Cuadratmeter, sondern
vor allem einen Stand, der suffallt, Die
ausstellenden  Finanzhiiuser  miissen
hier also noch einmal etwas aufwerfen,
wm ein gutes Bild abzupeben bzw, Kun-
dinnen und Kunden anzulocken. In den
Boomzeiten gab es Aussteller, die fir
eiten neuen Stand bis 300 000 Fr, aus-

gahen. Dieses Jahe diicften die Fonds-
hiiuser kleinere Britwhen backen. Viele
Aussteller sparen, indem sie in diesem
Jahr mit demselben Mobiliar wie 2008
auftreten, Fiir Aussteller, die nicht ihre
eipenen Standbauer mithringen baw:
nicht selber etwas entwerfen michten,
bieten die Organisstoren sopenannte
Modulstinde an. So ein Teil kostet
150 Fr. pro Quadratmeter, Gut die Hilf-
te der 100 Aussteller bringt aber einen
eigenen Stand mit.

Kein Interessenkonflikt?

e  waFondse-Veranstalterin - Better
Value AG ist unter anderem auch ein
Fondsanalvse-Haus. Ist es da nicht hei-
kel, wenn die Firma plitzlich Hand in
Hand mit der Fondsindustrie arbeitet?
Dhie drei Inhaber verneinen dies. Es sei
gin gegenseitiges Geben und Nehmen,
und die Bevag habe mit keinem Anbie-
ter exklusive Zusammenarbeitsvertri-
ge oder Ahnliches. «Das Finzige, was
aus der Fondsmesse hicr fiir uns resul-
tiert, sind Synergiens, so Maurer. Und
dass die drei Vermdgensverwalter in-
gwischen ein grosses Bezichungsnetz
gekniipft haben und kein Fonds-Anbie-
ter mehr an der Veranstaliung vorbei-
kommt, zeigt der Umstand, dass die
Aussteller heute alle von alleine kom-
men. Werbung brawchen die Yeranstal-
ter keine zu machen,

Bevag hat heute die ganze Organisa-
tion der Messe ausgelagert. Die Admi-
nistration erledigr seit 9 fahren Delta-
Blue, ein Event-Veranstalter aus Rap-
perswil. Tohner, Maurer und Hinder
sind fiir die Koordination und das offi-
#ielle  Hahmenprogramm  zustindig.
Wer an der Messe Yortriige hilt und
wer an den Roundtable-Gesprichen
teilnimmt, koordiniert die Bevag. Der
Rest der Orpanisation wird -anderen
Firmen {ibertragen. So arbeiten in den
Bereichen Aufbau, Infrastruktur, Cate-
ring oder beispielsweise Seminar-
technik wihrend einer Woche ctwa 30
bis 40 Personen flir die Messe, Mit den
Standbavern und den Ausstellern mo-
bilisiert dic Messe Jahr fir Tahr etwa
A0 Leute. Jerzt arbeiten sie wicder im
Kongresshaus - unter Hochdruck,
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